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1.Цельосвоениядисциплины (модуля)

Целью освоения дисциплины (модуля)«Технологическое предпринима-
тельство» является формирование способности применять системный подход
и математические методы в формализации решения прикладных задач.

1. Место дисциплины (модуля) в структуре образовательной программы
высшего образования – программы бакалавриата

Дисциплина «Технологическое предпринимательство» относится к ча-
сти, формируемой участниками образовательных отношений Блока 1 «Дис-
циплины (модули)».

Для освоения данной дисциплины необходимы результаты обучения,
полученные в предшествующих дисциплинах (модулях) и практиках: «Мате-
матика», «Цифровая экономика», «Экономическая теория», «Управление
проектами».

Перечень последующих дисциплин (модулей) и практик, для которых
необходимы результаты обучения по данной дисциплине (модулю):«Корпо-
ративные экономические информационные системы».

3. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине
(модулю), соотнесённых с установленными в образовательной про-

грамме высшего образования – программе бакалавриата
индикаторами достижения компетенций

Код и наименование компетенции Код и наименование индикатора
достижения компетенции

Планируемые результаты обучения
по дисциплине (модулю)

ПК-4. Способен составлять техни-
ко-экономическое обоснование

проектных решений и техническое
задание на разработку информа-

ционной системы.

ИПК-4.1.
Использует методики технико-
экономического обоснования

проектных решений

знать:
- методику обоснования матема-

тической экономики;
уметь:

- выстраивать экономико – мате-
матические модели решения зада-

чи;
владеть:

- инструментарием построения
технико – экономического обос-
нования выбранной модели.

ИПК-4.2.
Составляет техническое задание на
разработку информационной си-

стемы

знать:
- основные понятия макроэконо-

мического баланса;
уметь:

- разрабатывать экономическую
документацию необходимую для
построения технического задания;

владеть:
- навыком работы с макроэконо-

мическими данными.
ИПК-4.3.

Участвует в исследовании эффек-
тивности функционирования ин-
формационных систем организа-

знать:
- формы организации информаци-
онной системы на предприятии;

уметь:
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ции - оценивать экономическое состо-

яние в организации с помощью
исследования эффективности

функционирования ИС;
владеть:

-.навыком представления матема-
тических данных в специализиро-

ванной программе.

ПК-5. Способен моделировать при-
кладные (бизнес) процессы и пред-

метную область.

ИПК-5.1.
Применяет методы формального
описания бизнес- процессов, ме-
тоды моделирования прикладных
(бизнес) процессов и предметной

области.

знать:
- методы формального описания
бизнес- процессов, методы моде-
лирования прикладных (бизнес)
процессов в математический эко-

номике;
уметь:

- применять методы формального
описания бизнес- процессов, ме-
тоды моделирования прикладных
(бизнес) процессов в математиче-

ской экономике;
владеть:

навыками использования формаль-
ного описания бизнес- процессов и
методы моделирования приклад-
ных (бизнес) процессов в матема-

тической экономике.

ИПК-5.2.
Составляет описание прикладных
процессов, разрабатывает модели
прикладных (бизнес) процессов и

предметной области.

знать:
- описание прикладных процессов,
моделей прикладных (бизнес) про-
цессов в математической экономи-

ке;
уметь:

- проводить формализацию и мо-
делирование с использованием

экономико-математических моде-
лей и информационных техноло-
гий моделирования для решения
задач математической экономики;

владеть:
- навыками составления описания
прикладных процессов, разработки
модели прикладных (бизнес) про-
цессов в математической экономи-

ке.



5

4. Структура и содержание дисциплины (модуля)

4.1. Структура дисциплины (модуля)

4.1.1. Объем дисциплины(модуля) и виды учебной работы по оч-
ной форме обучения

Вид учебной работы Всего
часов

Семестр
№7
часов

Контактная работа (всего): 51 51
В том числе:
Лекции (Л) 34 34
Практические занятия (Пр) 17 17
Лабораторная работа (Лаб)
Самостоятельная работа обучающихся (СР) 57 57
Промежуточная аттеста-
ция

Форма промежуточной аттеста-
ции 30 30
Количество часов

Общая трудоемкость
дисциплины (модуля)

Часы 108 108
Зачетные единицы 3 3

4.1.2Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работы по заоч-
ной форме обучения

Вид учебной работы Всего
часов

Курс
№5
часов

Контактная работа (всего): 16 16
В том числе:
Лекции (Л) 10 10
Практические занятия (Пр) 6 6
Лабораторная работа (Лаб)
Самостоятельная работа обучающихся (СР) 88 88
Промежуточная аттеста-
ция

Форма промежуточной аттеста-
ции 30 30
Количество часов 4 4

Общая трудоемкость
дисциплины (модуля)

Часы 108 108
Зачетные единицы 3 3
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4.2. Содержание дисциплины(модуля)

4.2.1. Содержание дисциплины(модуля) по очной форме обучения

Наименование разде-
ла, темы

Код компе-
тенции, код
индикатора
достижения
компетен-

ции

Количество часов,
выделяемых на

контактную рабо-
ту,

по видам учебных
занятий

Кол-
во ча-
сов
СР

Виды СР Контроль

Л Пр Лаб
Тема 1. Предприни-
мательство: определе-
ния, содержание, эво-
люция взглядов. Тех-
нологическое пред-
принимательство

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

2 1 - 6

Сбор, об-
работка и
система-
тизация
информа-

ции

сообще-
ние

Тема 2. Введение в
инновационное разви-
тие

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

4 2 - 3

Анализ
использу-
емого ма-
териала.

Разработка
плана

доклада

доклад

Тема 3. Бизнес-идея,
бизнес-модель, биз-
нес-план

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

4 2 - 3

Анализ
использу-
емого ма-
териала.

Разработка
плана

доклада

опрос

Тема 4.Формирование
и развитие команды

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

4 2 - 7

Сбор, об-
работка и
система-
тизация
информа-

ции

сообще-
ние

Тема 5. Маркетинг.
Оценка рынка

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,

4 1 - 7

Анализ
использу-
емого ма-
териала.

Разработка
плана

доклада

опрос
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Наименование разде-
ла, темы

Код
компетен-
ции, код
индикато-
ра дости-
жения

компетен-
ции

Количество часов,
выделяемых на

контактную рабо-
ту,

по видам учебных
занятий

Кол-
во ча-
сов
СР

Виды СР Контроль

Л Пр Лаб
ИПК-5.2)

Тема 6.
Рroductdevelopment.
Разработка продукта

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

2 1 - 7
Анализ

проведен-
ного ис-

следования
опрос

Тема 7.
Customerdevelopment.
Выведение продукта
на рынок

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

2 1 - 7

Сбор, об-
работка и
система-
тизация
информа-

ции

сообще-
ние

Тема 8. Финансирова-
ние инновационных
предприятий. Инстру-
менты привлечения
финансирования

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

2 1 - 4

Анализ
использу-
емого ма-
териала.

Разработка
плана

доклада

доклад

Тема 9. Трансфер тех-
нологий и лицензиро-
вание

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

4 1 4
Анализ

проведен-
ного ис-

следования
тест

Тема 10.Интеллекту-
альная собственность
в технологическом
бизнесе

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

2 1 4

Сбор, об-
работка и
система-
тизация
информа-

ции

сообще-
ние

Тема 11. Экономика
проекта

ПК-4
(ИПК-4.1; 2 1 3 Анализ

использу- доклад
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Наименование разде-
ла, темы

Код
компетен-
ции, код
индикато-
ра дости-
жения

компетен-
ции

Количество часов,
выделяемых на

контактную рабо-
ту,

по видам учебных
занятий

Кол-
во ча-
сов
СР

Виды СР Контроль

Л Пр Лаб
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

емого ма-
териала.

Разработка
плана

доклада

Тема 12.Инновацион-
ные стратегии

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

2 1 2

Анализ
использу-
емого ма-
териала.

Разработка
плана

доклада

опрос

Обобщающее занятие 2 зачет с
оценкой

ВСЕГО ЧАСОВ: 34 17 - 57

Тема 1. Технологическое предпринимательство: определения, со-
держание, эволюция взглядов. –9 ч.

Лекции – 2 ч. Содержание: Определения предпринимательства. Сущ-
ность технологического предпринимательства. Основные категории техноло-
гического предпринимательства. Образ мышления и действий

Практические занятия – 1 ч.
Вопросы:
1. Предмет и задачи технологического предпринимательства.
2. Концептуальные основы технологического предпринимательства.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Появление и условия развития технологического предприниматель-
ства.
2. Карьера в стартапе.

Тема 2. Введение в инновационное развитие -9ч.

Лекции – 4 ч. Содержание: Сущность и свойства инноваций. Модели
инновационного процесса. Роль предпринимателя в инновационном процес-
се. Классификация инноваций.
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Практические занятия – 2 ч.
Вопросы:
1.Классификация инноваций.
2. Инновационный процесс

Темы докладов и научных сообщений:
1. Этапы формирования инновационной предпринимательской структу-

ры.
2. Способы выхода инноваций на рынок.

Тема 3. Бизнес-идея, бизнес-модель, бизнес-план- 9ч.

Лекции – 4 ч. Содержание: Генерирование бизнес-идей. Определения
бизнес-модели. Значение бизнес-модели. Компоненты и схемы построения
бизнес-модели.

Практические занятия – 2 ч.
Вопросы:
1. Создание бизнес-модели.
2. Формализация бизнес-модели.
3. Трансформация бизнес-модели в бизнес-план

Темы докладов и научных сообщений:
1. Создание бизнес-модели группового проекта на основе шаблона А.

Остервальдера и И. Пенье
2. Бизнес-план, executive-summary, презентация компании, elevatorpitch.

Тема 4. Формирование и развитие команды - 13ч.

Лекции – 4 ч. Содержание: Понятие предпринимательской ко-
манды.Эффективность команды.Командное лидерство.

Практические занятия – 2 ч.
Вопросы:
1.Мотивация команды.
2.Распределение командных ролей и функций.
3.Развитие команды.

Темы докладов и научных сообщений:
1.Поддержание командного духа.
2.Учет психологических особенностей личности.
3.Технологии командообразования.

Тема 5. Маркетинг. Оценка рынка- 13ч.
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Лекции – 4 ч. Содержание: Основы маркетинговых исследований. Осо-
бенность маркетинговых исследований для высокотехнологичных стартапов.

Практические занятия – 2 ч.
Вопросы:
1.Оценка рынка и целевой сегмент.
2. Комплекс маркетинга.
3 Особенности продаж инновационных продуктов.

Тема 6. Рroductdevelopment. Разработка продукта- 13ч.

Лекции – 4 ч. Содержание: Жизненный цикл продукта. Методы разра-
ботки продукта. Уровни готовности технологий.

Практические занятия – 2 ч.
Вопросы:

1. Теория решения изобретательских задач.
2. Теория ограничений.
3. Умный жизненный цикл продукта.

Тема 7.Customerdevelopment. Выведение продукта на рынок–13ч.

Лекции – 4 ч. Содержание: Концепция Customerdevelopment. Методы
моделирования потребительских потребностей. Модель потребительского
поведения

Практические занятия – 2 ч.
Вопросы:
1. Показатели эффективности потребительского поведения.
2. Характеристика показателей эффективности потребительского пове-

дения.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Связь между показателями эффективности потребите ких потребно-

стей.

Тема 8. Финансирование инновационных предприятий. Инстру-
менты привлечения финансирования–13 ч.

Лекции – 4 ч. Содержание: Финансирование инновационной деятельно-
стиМетоды финансирования инновационных проектов.Проектное финанси-
рование инновационной деятельности

Практические занятия – 2 ч.
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Вопросы:
1.Критерии успешности инновационного проекта
2. Взаимоотношения инвесторов, посредников и компании новатора.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Формы и источники финансирования инновационной деятельности

2. Инновационные фонды.

Тема 9. Трансфер технологий и лицензирование – 11 ч.

Лекции – 4 ч. Содержание: Понятия «трансфер технологий» и «лицен-
зирование» как правовые институты в сфере интеллектуальной собственно-
сти. Роль стратегии лицензирования как части IP-стратегии инновационного
проекта. Мотивы использования стратегии лицензирования. Существующие
виды лицензионных сделок.

Практические занятия – 1 ч.
Вопросы:

1.Требования российского законодательства к форме и содер-
жанию лицензионного договора.

2. Последствия несоблюдения лицензионного договора.
3.Определение стоимости объекта интеллектуальной соб-

ственности.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Основные методы расчета цены лицензионного договора.
2. Роялти и паушальный платеж.
3. Сравнительные преимущества и недостатки, специфика применения

роялти и паушального платежа.
4. Методики расчета роялти.

Тема 10. Инновационная экосистема– 7 ч.

Лекции – 2 ч. Содержание: Понятие и структура инновационной среды.
Научно-производственная среда (университеты, институты развития иннова-
ций, инновационного бизнеса, венчурного капитала, инновационной инфра-
структуры: технопарков, бизнес-инкубаторов, инжиниринговых центров).

Практические занятия – 1 ч.
Вопросы:
1. Институциональная среда (законы, нормы, традиции, правила пове-
дения, политические и культурные особенности субъектов инновацион-
ной деятельности).
2. Схема построения национальных инновационных систем.
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Темы докладов и научных сообщений:
Инновационная инфраструктура России.

Тема 11. Экономика проекта – 6 ч.

Лекции – 2 ч. Содержание: Способы монетизации. Модель про-
даж.Транзакционная модель.Модель лицензирования.

Практические занятия – 1 ч.
Вопросы:

1. Метрикистартапа
2. Финансоваямодельстартапа

Темы докладов и научных сообщений:
Коэффициент виральности

Тема 12. Инновационные стратегии – 5 ч.

Лекции – 2 ч. Содержание: Стратегическое управление в системе инно-
вационного менеджмента. Понятие инновационных стратегий и их уровни.
Инновационные стратегии на макроуровне. Классификация государственных
инновационных стратегий.

Практические занятия – 1 ч.
Вопросы:
1. Специфика макроинновационных стратегий
2. Региональные инновационные стратегии.
3. Микроэкономические инновационные стратегии.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Выбор и оценка инновационных стратегий.
2. Стратегическая архитектура инновационной организации

4.2.2. Содержание дисциплины (модуля)по заочной форме обуче-
ния

Наименование разде-
ла, темы

Код компе-
тенции, код
индикатора
достижения
компетенции

Количество часов,
выделяемых на

контактную рабо-
ту,

по видам учебных
занятий

Кол-
во ча-
сов
СР

Виды СР Контроль

Л Пр Лаб
Тема 1. Предприни-
мательство: определе-

ПК-4
(ИПК-4.1; 1 0,5 - 8 Сбор, об-

работка и сообщение
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Наименование разде-
ла, темы

Код компе-
тенции, код
индикатора
достижения
компетен-

ции

Количество часов,
выделяемых на

контактную рабо-
ту,

по видам учебных
занятий

Кол-
во ча-
сов
СР

Виды СР Контроль

Л Пр Лаб
ния, содержание, эво-
люция взглядов. Тех-
нологическое пред-
принимательство

ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

система-
тизация
информа-

ции

Тема 2. Введение в
инновационное разви-
тие

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

1 0,5 - 8

Анализ
исполь-
зуемого
матери-
ала.

Разра-
ботка
плана

доклада

доклад

Тема 3. Бизнес-идея,
бизнес-модель, биз-
нес-план

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

1 0,5 - 8

Анализ
исполь-
зуемого
матери-
ала.

Разра-
ботка
плана

доклада

опрос

Тема 4.Формирование
и развитие команды

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

0,5 0,5 - 8

Сбор, об-
работка и
система-
тизация
информа-

ции

сообщение

Тема 5. Маркетинг.
Оценка рынка

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

0,5 0,5 - 8

Анализ
исполь-
зуемого
матери-
ала.

Разра-
ботка
плана

доклада

опрос

Тема 6.
Рroductdevelopment.
Разработка продукта

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;

1 0,5 - 8
Анализ

проведен-
ного ис-

опрос
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Наименование разде-
ла, темы

Код компе-
тенции, код
индикатора
достижения
компетен-

ции

Количество часов,
выделяемых на

контактную рабо-
ту,

по видам учебных
занятий

Кол-
во ча-
сов
СР

Виды СР Контроль

Л Пр Лаб
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

следова-
ния

Тема 7.
Customerdevelopment.
Выведение продукта
на рынок

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

1 0,5 - 8

Сбор, об-
работка и
система-
тизация
информа-

ции

сообщение

Тема 8. Финансирова-
ние инновационных
предприятий. Инстру-
менты привлечения
финансирования

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

1 0,5 - 8

Анализ
исполь-
зуемого
матери-
ала.

Разра-
ботка
плана

доклада

доклад

Тема 9. Трансфер тех-
нологий и лицензиро-
вание

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

1 0,5 7

Анализ
проведен-
ного ис-
следова-

ния

тест

Тема 10.Интеллекту-
альная собственность
в технологическом
бизнесе

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

1 0,5 7

Сбор, об-
работка и
система-
тизация
информа-

ции

сообщение

Тема 11. Экономика
проекта

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5

0,5 0,5 5

Анализ
исполь-
зуемого
матери-
ала.

Разра-

доклад
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Наименование разде-
ла, темы

Код компе-
тенции, код
индикатора
достижения
компетен-

ции

Количество часов,
выделяемых на

контактную рабо-
ту,

по видам учебных
занятий

Кол-
во ча-
сов
СР

Виды СР Контроль

Л Пр Лаб
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

ботка
плана

доклада
Тема 12. Инновацион-
ные стратегии

ПК-4
(ИПК-4.1;
ИПК-4.2;
ИПК-4.3)

ПК-5
(ИПК-5.1,
ИПК-5.2)

0,5 0,5 5

Анализ
проведен-
ного ис-
следова-

ния

опрос

ВСЕГО ЧАСОВ: 10 6 - 88

Тема 1. Технологическое предпринимательство: определения, содержа-
ние, эволюция взглядов. – 9,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Определения предпринимательства. Сущ-
ность технологического предпринимательства. Основные категории техноло-
гического предпринимательства. Образ мышления и действий

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
1. Предмет и задачи технологического предпринимательства.
2. Концептуальные основы технологического предпринимательства.

Темы докладов и научных сообщений:
3. Появление и условия развития технологического предприниматель-

ства.
4. Карьера в стартапе.

Тема 2.Введение в инновационное развитие – 9,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Сущность и свойства инноваций. Модели
инновационного процесса. Роль предпринимателя в инновационном процес-
се. Классификация инноваций.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
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1. Классификация инноваций.
2. Инновационный процесс

Темы докладов и научных сообщений:
1. Этапы формирования инновационной предпринимательской струк-

туры.
2. Способы выхода инноваций на рынок.

Тема 3.Бизнес-идея, бизнес-модель, бизнес-план–9,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Генерирование бизнес-идей. Определения
бизнес-модели. Значение бизнес-модели. Компоненты и схемы построения
бизнес-модели.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
4. Создание бизнес-модели.
5. Формализация бизнес-модели.
6. Трансформация бизнес-модели в бизнес-план

Темы докладов и научных сообщений:
1. Создание бизнес-модели группового проекта на основе шаблона А.

Остервальдера и И. Пенье
2. Бизнес-план, executive-summary, презентация компании,

elevatorpitch.

Тема 4.Формирование и развитие команды - 9 ч.

Лекции – 0,5 ч. Содержание: Понятие предпринимательской команды. Эф-
фективность команды. Командное лидерство.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:

1.Мотивация команды.
2.Распределение командных ролей и функций.
3.Развитие команды.

Темы докладов и научных сообщений:
1.Поддержание командного духа.
2.Учет психологических особенностей личности.
3.Технологии командообразования.

Тема 5.Маркетинг. Оценка рынка - 9 ч.
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Лекции – 0,5 ч. Содержание: Основы маркетинговых исследований.
Особенность маркетинговых исследований для высокотехнологичных стар-
тапов.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
1.Оценка рынка и целевой сегмент.
2. Комплекс маркетинга.
3 Особенности продаж инновационных продуктов.

Тема 6.Рroductdevelopment. Разработка продукта–9,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Жизненный цикл продукта. Методы разра-
ботки продукта. Уровни готовности технологий.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
4. Теория решения изобретательских задач.
5. Теория ограничений.
6. Умный жизненный цикл продукта.

Тема 7.Customerdevelopment. Выведение продукта на рынок – 9,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Концепция Customerdevelopment. Методы
моделирования потребительских потребностей. Модель потребительского
поведения

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
1. Показатели эффективности потребительского поведения.
2. Характеристика показателей эффективности потребительского пове-

дения.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Связь между показателями эффективности потребите ких потребно-

стей.

Тема 8.Финансирование инновационных предприятий. Инструменты
привлечения финансирования – 9,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Финансирование инновационной деятельно-
сти Методы финансирования инновационных проектов. Проектное финанси-
рование инновационной деятельности

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
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1. Критерии успешности инновационного проекта
2. Взаимоотношения инвесторов, посредников и компании новатора.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Формы и источники финансирования инновационной деятельности
2. Инновационные фонды.

Тема 9.Трансфер технологий и лицензирование – 8,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Понятия «трансфер технологий» и «лицен-
зирование» как правовые институты в сфере интеллектуальной собственно-
сти. Роль стратегии лицензирования как части IP-стратегии инновационного
проекта. Мотивы использования стратегии лицензирования. Существующие
виды лицензионных сделок.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
4. Требования российского законодательства к форме и содержанию

лицензионного договора.
5. Последствия несоблюдения лицензионного договора.
6. Определение стоимости объекта интеллектуальной собственности.

Темы докладов и научных сообщений:
1. Основные методы расчета цены лицензионного договора. 8.10. Ро-

ялти и паушальный платеж.
2. Сравнительные преимущества и недостатки, специфика примене-

ния роялти и паушального платежа.
3. Методики расчета роялти.

Тема 10.Инновационная экосистема – 8,5 ч.

Лекции – 1 ч. Содержание: Понятие и структура инновационной среды.
Научно-производственная среда (университеты, институты развития иннова-
ций, инновационного бизнеса, венчурного капитала, инновационной инфра-
структуры: технопарков, бизнес-инкубаторов, инжиниринговых центров).

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
3. Институциональная среда (законы, нормы, традиции, правила пове-

дения, политические и культурные особенности субъектов иннова-
ционной деятельности).

4. Схема построения национальных инновационных систем.
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Темы докладов и научных сообщений:
Инновационная инфраструктура России.

Тема 11.Экономика проекта – 6 ч.

Лекции – 0,5 ч. Содержание: Способы монетизации. Модель продаж.
Транзакционная модель. Модель лицензирования.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:

3. Метрикистартапа
4. Финансоваямодельстартапа

Темы докладов и научных сообщений:
Коэффициент виральности

Тема 12.Инновационные стратегии – 6 ч.

Лекции – 0,5 ч. Содержание: Стратегическое управление в системе ин-
новационного менеджмента. Понятие инновационных стратегий и их уровни.
Инновационные стратегии на макроуровне. Классификация государственных
инновационных стратегий.

Практические занятия – 0,5 ч.
Вопросы:
4. Специфика макроинновационных стратегий
5. Региональные инновационные стратегии.
6. Микроэкономические инновационные стратегии.

Темы докладов и научных сообщений:
3. Выбор и оценка инновационных стратегий.
4. Стратегическая архитектура инновационной организации

5. Оценочные материалы дисциплины (модуля)

Оценочные материалы для проведения текущего контроля успеваемо-
сти и промежуточной аттестации по дисциплине (модулю) представлены в
виде фонда оценочных средств по дисциплине (модулю).

6. Методические материалы для освоения дисциплины (модуля)

Методические материалы для освоения дисциплины (модуля) представ-
лены в виде учебно-методического комплекса дисциплины (модуля).
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7. Перечень учебных изданий, необходимых для освоения дисциплины
(модуля)

№
п/п

Библиографическое описание учебного
издания

Используется
при изучении
разделов (тем)

Режим доступа

1.

Глухих, П. Л. Технологическое предпри-
нимательство : учебное пособие / П.Л.
Глухих. — Москва : ИНФРА-М, 2024. —
316 с. — (Высшее образование: Бака-
лавриат). — DOI 10.12737/1083294. -
ISBN 978-5-16-016141-9. - Текст : элек-
тронный.

Тема 1-12 https://znanium.ru/catalog/pro
duct/2140344

2. Чеберко, Е. Ф. Основы предпринима-
тельской деятельности : учебник и прак-
тикум для вузов / Е. Ф. Чеберко. — 2-е
изд. — Москва : Издательство Юрайт,
2025. — 241 с. — (Высшее образова-
ние). — ISBN 978-5-534-18809-7. —
Текст : электронный // Образовательная
платформа Юрайт [сайт].

Тема 1-12 https://urait.ru/bcode/561496

3. Деловое администрирование предпри-
нимательства : учебное пособие для ву-
зов / Е. М. Белый [и др.] ; под редакцией
Е. М. Белого. — Москва : Издательство
Юрайт, 2023. — 182 с. — (Высшее об-
разование). — ISBN 978-5-534-14009-5.
— Текст : электронный // Образователь-
ная платформа Юрайт [сайт].

Тема 1-12 https://urait.ru/bcode/51987

8. Перечень электронных образовательных ресурсов, современных про-
фессиональных баз данных и информационных справочных систем,

необходимых для освоения дисциплины (модуля)

8.1. Электронные образовательные ресурсы:

№
п/п Наименование Гиперссылка

1. Министерства науки и высшего образо-
вания Российской Федерации: https://minobrnauki.gov.ru

2. Министерство просвещения Российской
Федерации: https://edu.gov.ru

3. Федеральная служба по надзору в сфере
образования и науки: http://obrnadzor.gov.ru/ru/

4. Федеральный портал «Российское об-
разование»: http://www.edu.ru/.

5. Электронно-библиотечная система
«Знаниум»: https://znanium.ru/

6. Электронная библиотечная система https://urait.ru/

https://znanium.ru/catalog/product/2140344
https://znanium.ru/catalog/product/2140344
https://urait.ru/bcode/561496
https://urait.ru/bcode/51987
https://minobrnauki.gov.ru/
https://edu.gov.ru/
http://obrnadzor.gov.ru/ru/
http://www.edu.ru/
https://znanium.ru/
https://urait.ru/
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Юрайт:

8.2. Современные профессиональные базы данных и информационные
справочные системы:

№
п/п Наименование Гиперссылка (при наличии)

1
Информационная система
«Единое окно доступа к об-
разовательным ресурсам».
Раздел «Математика»:

http://window.edu.ru/catalog/resources?p_rubr=2.2.74.12

2
Общероссийский математиче-
ский портал (информационная

система)
http://www.mathnet.ru/

3 Справочно-правовая система
«КонсультантПлюс»

https://www.consultant.ru/edu/

4 Справочно-правовая система
«Гарант»

https://study.garant.ru/

9. Материально-техническое обеспечение дисциплины (модуля)

№
п/п Наименование помещения

Перечень оборудования и
технических средств обу-

чения

Состав комплекта лицен-
зионного и свободно рас-
пространяемого программ-
ного обеспечения, в том
числе отечественного

производства

1

Компьютерный холл
Аудитория для самостоя-
тельной работы обучаю-
щихся самостоятельной
работы обучающихся.

Мебель ученическая; доска
ученическая; персональные
компьютеры с подключе-
нием к сети Интернет

1. 1С:Предприятие 8 - Суб-
лицензионный договор от
02.07.2020 № ЮС-2020-
00731;
2. Справочно-правовая си-
стема "КонсультантПлюс"
- Договор № 96-2023 /
RDD от 17.05.23
3. Справочно-правовая си-
стема "Гарант" - Договор
№ СК 60301 /01/24 от
30.11.23;
4. Microsoft Office - Субли-
цензионный договор от
12.01.2017 №
Вж_ПО_123015- 2017. Ли-
цензия OfficeStd 2016 RUS
OLP NL Acdmc;
5. Антивирус Dr.Web
Desktop Security Suite - Ли-
цензионный договор №
080-S00258L о предостав-

http://www.mathnet.ru/
https://www.consultant.ru/edu/
https://study.garant.ru/
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№
п/п Наименование помещения

Перечень оборудования и
технических средств обу-

чения

Состав комплекта лицен-
зионного и свободно рас-
пространяемого программ-
ного обеспечения, в том
числе отечественного

производства
лении прав на использова-
ние программ для ЭВМ от
18 июля 2025г.;
6. LibreOffice - Свободно
распространяемое про-
граммное обеспечение;
7. 7-Zip - Свободно распро-
страняемое программное
обеспечение отечественно-
го производства.
8. Электронно-библиотеч-
ная система «Юрайт»: Ли-
цензионный договор №
7297 от 04.07.2025 (под-
писка 01.09.2025-
31.08.2028)
9. Электронно-библиотеч-
ная система «Знаниум»:
Лицензионный договор №
697эбс от 17.07.2024
(Основная коллекция ЭБС)
(подписка 01.09.2024-
31.08.2027)

2

331
Учебная аудитория для

проведения учебных заня-
тий

Аудитория для проведения
занятий лекционного типа
Аудитория для проведения
занятий семинарского типа
Аудитория для текущего

контроля и промежуточной
аттестации

Рабочее место преподава-
теля (стол, стул); мебель
ученическая; доска учени-
ческая; баннеры; трибуна
для
выступлений; компьютер;
мультимедийный проек-
тор; колонки; веб-камера

1. 1С:Предприятие 8 - Суб-
лицензионный договор от
02.07.2020 № ЮС-2020-
00731;
2. Справочно-правовая си-
стема "КонсультантПлюс"
- Договор № 96-2023 /
RDD от 17.05.23
3. Справочно-правовая си-
стема "Гарант" - Договор
№ СК 60301 /01/24 от
30.11.23;
4. Microsoft Office - Субли-
цензионный договор от
12.01.2017 №
Вж_ПО_123015- 2017. Ли-
цензия OfficeStd 2016 RUS
OLP NL Acdmc;
5. Антивирус Dr.Web
Desktop Security Suite - Ли-
цензионный договор №
080-S00258L о предостав-
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№
п/п Наименование помещения

Перечень оборудования и
технических средств обу-

чения

Состав комплекта лицен-
зионного и свободно рас-
пространяемого программ-
ного обеспечения, в том
числе отечественного

производства
лении прав на использова-
ние программ для ЭВМ от
18 июля 2025г.;
6. LibreOffice - Свободно
распространяемое про-
граммное обеспечение;
7. 7-Zip - Свободно распро-
страняемое программное
обеспечение отечественно-
го производства.
8. Электронно-библиотеч-
ная система «Юрайт»: Ли-
цензионный договор №
7297 от 04.07.2025 (под-
писка 01.09.2025-
31.08.2028)
9. Электронно-библиотеч-
ная система «Знаниум»:
Лицензионный договор №
697эбс от 17.07.2024
(Основная коллекция ЭБС)
(подписка 01.09.2024-
31.08.2027)



Лист регистрации изменений к рабочей программе дисциплины (модуля)

№
п/п

Дата внесения
изменений

Номера изме-
ненных ли-

стов
Документ, на основании кото-

рого внесены изменения Содержание изменений
Подпись раз-
работчика

рабочей про-
граммы

1 30.08.2024 20-23

Федеральный государственный
образовательный стандарт выс-
шего образования-бакалавриат
по направлению подготовки

09.03.03 Прикладная информа-
тика: приказ Минобрнауки РФ
от 19.09.2017 № 922 (ред. от

08.02.2021).
Пункт 4.3.2, 4.3.4

ООО "Электронное издатель-
ство ЮРАЙТ" - АНОО ВО

"ВЭПИ". Договор на оказание
услуг по предоставлению до-
ступа к образовательной плат-
форме №5343 от 23.06.2022.

ООО «ЗНАНИУМ» - АНОО ВО
"ВЭПИ". Договор на оказание
услуг по предоставлению до-

ступа к ЭБС Знаниум № 697эбс
от 17.07.2024.

Обновление профессиональных баз данных и инфор-
мационных справочных систем, комплекта лицен-

зионного программного обеспечения.
Актуализация литературы

2 01.09.2025 20-23

Федеральный государственный
образовательный стандарт выс-
шего образования-бакалавриат
по направлению подготовки

09.03.03 Прикладная информа-
тика: приказ Минобрнауки РФ
от 19.09.2017 № 922 (ред. от

08.02.2021).
Пункт 4.3.2, 4.3.4

ООО "Электронное издатель-

Обновление профессиональных баз данных и инфор-
мационных справочных систем, комплекта лицен-

зионного программного обеспечения.
Актуализация литературы
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ство ЮРАЙТ" - АНОО ВО

"ВЭПИ". Договор на оказание
услуг по предоставлению до-
ступа к образовательной плат-
форме № 7297 от 04.07.2025.

ООО «ЗНАНИУМ» - АНОО ВО
"ВЭПИ". Договор на оказание
услуг по предоставлению до-

ступа к ЭБС Знаниум № 697эбс
от 17.07.2024.
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